
※画像はイメージです。利用されるシステムや背景図によって機能や画面イメージが異なります。

貯蓄2000万円以上
世帯数

300  以上

100ー 300

100未満

貯蓄階級別
世帯数推計データ
エリアの潜在購買力が一目瞭然！
貯蓄階級に応じたターゲティングを可能にします。
概　要

1 貯蓄階級を8階級に分けた世帯数推計データ

町丁目ごとの潜在購買力を把握できます2

年収推計データなどと組み合わせる事により、エリア別の購買動向が見えてきます3

特　長

貯蓄階級別世帯数推計データは、「住宅・土地統計調査」「家計調査」から得られる年間貯蓄ランク別
世帯数の指標を用いて作成された、貯蓄8階級別の世帯数推計データです。
家計調査の指標に応じた貯蓄別ターゲットの絞込みにより、エリアの潜在購買力に適した営業活動や
販促活動を支援します。



収録データ

データ項目
1　住所CD(ゼンリン住所コードを収録)

2　一般世帯数

3　総貯蓄高

4　一世帯当たりの貯蓄高

5　貯蓄300万円未満世帯数

6　貯蓄300万～500万円未満世帯数

7　貯蓄500万～700万円未満世帯数

8　貯蓄700万～1000万円未満世帯数

9　貯蓄1000万～2000万円未満世帯数

10　貯蓄2000万～3000万円未満世帯数

11　貯蓄3000万～4000万円未満世帯数

12　貯蓄4000万円以上世帯数

高齢者層
世帯分布

高貯蓄世帯
分布

条件 2条件 1 貯蓄階級別
世帯数推計データ
を活用

善隣3丁目
神田2丁目
善隣1丁目
善隣5丁目
北善隣3丁目
西善隣2丁目
神田1丁目
北神田1丁目
　　　　合計

　世帯数
663
617
534
480
398
365
292
254
3603

　300以上

　100-300

　100未満

貯蓄3000万円
以上世帯数

地域名

例）    「高齢者層」「高貯蓄世帯」の２つの条件を重ね合わせてターゲットエリアを抽出

お手持ちの統計データと組み合わせて確度の高いターゲットエリアを絞り込み ▶ 営業・販促活動全般の支援

国勢調査データ
を活用　750以上

　500-750

　500未満

年齢65歳以上
世帯数

高齢者層
×

高貯蓄世帯

貯蓄階級別世帯数推計データの活用例

サービス付高齢者向け住宅
老人ホーム
グループホーム
訪問介護サービス
旅行ツアー会社
教材販売
調剤薬局
…etc

条件次第でさまざまな用途に
合わせた活用が可能です。

シニア層を想定した活用例

有力エリアが見えてくることで、

訪問活動、DM、広告展開など
効果的な営業戦略の幅が広がります！

商品構成・料金体系

※上記価格はすべて、1ライセンス利用における税込価格です。詳細については、下記お問い合わせ先にご連絡ください。
※GIS で活用するためには、当社の行政区分地図データが別途必要です。
※地図は著作権で保護されており、ご契約書又は利用約款記載外の印刷・複写・出力など複製する場合は、事前に当社へご相談ください。

1,056,000円 105,600円 CSV 毎年

エリア別標準価格（税込）

全　　国 都道府県単位
更新頻度データ形式

エリア

2306SPG

お問い合わせ先

北海道  TEL: 011-271-0910
東　北  TEL: 022-261-1900
東　京  TEL: 03-5259-5086

中四国  TEL: 082-506-0601
福　岡  TEL: 092-710-6152
パートナー  TEL: 03-5259-5155

大　宮  TEL: 048-767-5774
名古屋  TEL: 052-684-2781
大　阪  TEL: 06-6152-6468

ゼンリン　GIS


